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KOSMOS ist ein traditionsreicher Verlag und zugleich ein erfolgreiches, internationales und 
zukunftsorientiertes Medienunternehmen. Wir entwickeln zielgruppenorientierte, innovative Produkte, 
Kinder- und Jugendbücher, Ratgeber, Experimentierkästen, Spiele sowie digitale Medien.

FÜR UNSER SALES-TEAM SUCHEN WIR EINEN

Teamlead Key Account Traditional Trade (m/w/d)
Vollzeit / hybrides Arbeiten möglich

Das bieten wir Ihnen
Freuen Sie sich auf eine vielseitige und spannende Aufgabe mit einem hohen Maß an 
Eigenverantwortung sowie Entwicklungsmöglichkeiten in einem wachstumsstarken Verlag im 
Herzen von Stuttgart. 
Wir schätzen die offene und kommunikative Unternehmenskultur, die Arbeit in kleinen Teams 
mit kurzen Entscheidungswegen und flachen Hierarchien.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihres frühestmöglichen 
Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an: karriere@kosmos.de.
Gerne beantwortet Ihnen unsere Personalreferentin Janica Gross offene Fragen.

Work-Life-Balance Mitarbeiterrabatte, Firmenfeiern & Teamevents

Vermögenswirksame Leistungen Essensgeld, Wasser, Kaffee & Obst

Jobticket Feel-Good-Aktionen & vieles mehr

Ihre Aufgaben Ihr Profil
• Sie leiten ein Team von Key Account Managern 

für unsere größten stationären Kunden und 
stellen die jährlichen Wachstums- und 
Umsatzziele sicher

• Neben den Verhandlungen verantworten Sie 
maßgeblich die strategische Weiterentwicklung 
unseres Geschäfts bei und mit den Ihnen 
anvertrauten Kunden

• Sie verantworten Sales & Operation Prozesse 
wie Budget und Business Forecasting und 
arbeiten eng mit internen Schnittstellen wie 
bspw. dem Trade Marketing und Operations
Team

• Sie haben ein abgeschlossenes 
betriebswirtschaftliches Studium mit 
Schwerpunkt Vertrieb und/ oder Marketing 

• Sie verfügen über mehrjährige Berufserfahrung 
im Key Account Management und haben erste 
Personalführungserfahrung gesammelt

• Ausgeprägte Zahlenaffinität, analytisches 
Denkvermögen sowie unternehmens- und 
kundenorientiertes Denken zeichnen Sie aus

• Sie arbeiten ergebnisorientiert, strukturiert, 
selbstständig und verantwortungsvoll, weisen 
sehr gute Kommunikationsfähigkeiten auf und 
arbeiten gerne im Team

mailto:karriere@kosmos.de

